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شراکت در صادرات و واردات یعنی همکاری چند شرکت برای صادرات یا واردات کالاها. این همکاری 

کنند و کار را پیش گذاری میشبیه به شراکت در یک فروشگاه است که چند نفر با هم سرمایه

کنند تا از مزایایی مثل تقسیم ها با هم همکاری میالمللی هم شرکترت بینبرند. در تجامی

 .مند شوندها، افزایش دانش، کاهش ریسک و دسترسی به بازارهای جدید بهرههزینه

مزایای  هدف این مقاله این است که به شما کمک کند تا انواع مختلف شراکت در صادرات و واردات،

های آن را بشناسید و یاد بگیرید که چگونه یک شراکت موفق را ایجاد کنید. با و چالش شراکت

المللی توانید تصمیمات بهتری برای آینده شغلی خود بگیرید و در تجارت بینخواندن این مقاله می

 .تر باشیدموفق

کنیم های تجاری، به شما پیشنهاد میهای خود در زمینه شراکتو مهارتبرای ارتقای دانش 

شود، شرکت نمایید. در این وبینار، که توسط شرکت اقیانوس آبی برگزار می وبینار هنر شراکت رد

مدی، شما را با اصول و راهکارهای موفقیت در ایجاد و مدیریت جناب آقای دکتر داوود اح

 .های سودآور آشنا خواهند کردشراکت

 مزایای شراکت در صادرات و واردات

ماند که چند نفر با هم یک پازل بزرگ را حل کنند، مثل این میوقتی چند شرکت با هم همکاری می

تری ایجاد ها، تصویر کاملکنار هم گذاشتن آن کنند. هر کدام یک تکه از پازل را دارند و بامی

شوند، به المللی هم همینطور است. وقتی چند شرکت با هم شریک میشود. در تجارت بینمی

 .توانند کارهای بزرگتری انجام دهندکنند و میهای بیشتری دسترسی پیدا میمنابع و توانایی

 :المللی عبارتند ازمزایای اصلی شراکت در تجارت بین
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 :دسترسی به منابع بیشتر -۱

 گذاری در شوند، منابع مالی بیشتری برای سرمایهوقتی چند شرکت با هم شریک می :سرمایه

 .ها دارندپروژه

 هر شرکتی تخصص خاص خودش را دارد. مثلاً یک شرکت ممکن است در تولید محصولات  :تخصص

تفاده های هم استوانند از تخصصخیلی خوب باشد و شرکت دیگر در بازاریابی. با همکاری هم، می

 .کنند

 کنندگان و شرکای تجاری دارد. با هر شرکتی یک شبکه از مشتریان، تامین :های ارتباطیشبکه

کند تا به بازارهای جدید دسترسی ها کمک میشود و به شرکتتر میها گستردهشراکت، این شبکه

 .پیدا کنند

 توانند به بازارهای بیشتری نفوذ کنند و کنند، میوقتی چند شرکت با هم همکاری می :بازارها

 .محصولات خود را به تعداد بیشتری از مشتریان بفروشند

 :کاهش ریسک -۲

 وقتی ریسک یک کار بین چند نفر تقسیم شود، هر کدام کمتر  :های مالی و عملیاتیتقسیم ریسک

ر یک شرکت بخواهد به تنهایی وارد بازار جدیدی شود، ریسک نگران ضرر کردن هستند. مثلاً اگ

 .شودکند. اما اگر با یک شرکت دیگر شریک شود، ریسک تقسیم میزیادی می

 فروشد، اگر در وقتی یک شرکت محصولات خود را فقط به یک بازار می :کاهش وابستگی به یک بازار

رود. اما اگر به چند بازار مختلف صادرات میآن بازار مشکلی پیش بیاید، همه درآمد شرکت از بین 

 .کندداشته باشد، ریسک کاهش پیدا می

 :افزایش قدرت رقابت -۳
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 های تولید به ازای هر وقتی حجم تولید افزایش پیدا کند، هزینه :مندی از اقتصادهای مقیاسبهره

تری به ا قیمت رقابتیکند تا محصولات خود را بها کمک میکند. این به شرکتواحد کاهش پیدا می

 .فروش برسانند

 های جدید توان به فناوریهای دیگر، میبا همکاری با شرکت :های جدیددسترسی به فناوری

 .تری تولید کرددسترسی پیدا کرد و محصولات با کیفیت

 :گسترش بازار -۴

 ها بلاً دسترسی به آنتوانند به بازارهای جدیدی که قها میبا شراکت، شرکت :نفوذ در بازارهای جدید

 .نداشتند، وارد شوند

 توانند سهم بیشتری از بازار را به کنند، میوقتی چند شرکت با هم همکاری می :افزایش سهم بازار

 .خود اختصاص دهند

 :تسهیل فرآیندهای تجاری -۵

 های مشترکی مثل انبارها،توانند از زیرساختها میشرکت :های مشترکاستفاده از زیرساخت 

 .های خود را کاهش دهندهای اطلاعاتی استفاده کنند و هزینههای توزیع و سیستمشبکه

 های عملیاتی کاهش پیدا های تکراری، هزینهبا حذف برخی از فعالیت :های عملیاتیکاهش هزینه

 .کندمی

کند ها کمک میاعم از شراکت در صادرات و واردات به شرکت شراکت در کسب و کار به طور خلاصه،

تا به منابع بیشتری دسترسی پیدا کنند، ریسک را کاهش دهند، قدرت رقابت خود را افزایش دهند 

 .و به بازارهای جدید نفوذ کنند
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 انواع شراکت در صادرات و واردات

شود، انواع مختلفی از همکاری وجود دارد که هر وقتی صحبت از شراکت در صادرات و واردات می

ترین انواع شراکت نگاهی ها و مزایای خاص خود را دارند. بیایید به برخی از رایجکدام ویژگی

 :را برای تجارت خود انتخاب کنید بهترین نوع شراکت بیندازیم تا بتوانید

 (Strategic Partnership) شراکت استراتژیک .۱

گیرند با هم تصور کنید دو تیم ورزشی که هر کدام در یک رشته خاص قوی هستند، تصمیم می

. در تجارت همکاری کنند تا عملکرد بهتری داشته باشند. این شبیه به شراکت استراتژیک است

شود که هدف الملل، شراکت استراتژیک به همکاری بلندمدت بین دو یا چند شرکت گفته میبین

ها دستیابی به اهداف مشترک بزرگتری است. مثلاً دو شرکت ممکن است با هم همکاری کنند آن

 .تا یک محصول جدید را به بازار معرفی کنند یا وارد بازار جدیدی شوند

 (Joint Venture) کشراکت مشتر  .۲

وکار جدید را شروع کنند. در این نوع شراکت مشترک مثل این است که دو نفر با هم یک کسب

تواند دهند. این شرکت جدید میشراکت، دو یا چند شرکت با هم یک شرکت جدید را تشکیل می

 .شودبرای تولید یک محصول خاص، ارائه یک خدمت خاص یا ورود به یک بازار جدید ایجاد 

 (Consortium) شراکت کنسرسیوم .۳

شود که برای انجام یک پروژه بزرگ با هم همکاری ها گفته میکنسرسیوم به گروهی از شرکت

ها معمولاً پیچیده و پرهزینه هستند و نیاز به منابع و تخصص زیادی دارند. کنند. این پروژهمی
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ل بزرگ با هم کنسرسیوم تشکیل مثلاً چندین شرکت ساختمانی ممکن است برای ساخت یک پ

 .دهند

 (Franchise) شراکت فرانچایز .۴

وکار ها از مدل کسبآشنا باشید. این شرکت KFC دونالد یاشاید شما با برندهای مشهوری مثل مک

دهد تا افراد یا کنند. در این مدل، یک شرکت )فرانچایزدهنده( اجازه میفرانچایز استفاده می

های کاری آن استفاده کنند. انچایزگیرنده( از نام تجاری، محصولات و سیستمهای دیگر )فر شرکت

در مقابل، فرانچایزگیرنده باید هزینه فرانچایز را پرداخت کند و به شرایط و قوانین فرانچایزدهنده 

 .پایبند باشد

 (Collaborative Partnership) شراکت مشارکتی .۵

شود. ی خاصی مانند تولید، بازاریابی یا توزیع گفته میهاشراکت مشارکتی به همکاری در زمینه

ونقل همکاری کند تا محصولات خود را به بازارهای مثلاً یک شرکت ممکن است با یک شرکت حمل

 .مختلف ارسال کند

هر کدام از این انواع شراکت مزایا و معایب خاص خود را دارند. انتخاب نوع شراکت به عوامل 

دهند و ها، نوع محصول یا خدماتی که ارائه میها، اندازه شرکتشرکت مختلفی مانند اهداف

های هر یک از این انواع های بعدی به بررسی مزایا و چالششرایط بازار بستگی دارد. در بخش

 .ها و همچنین راهکارهایی برای ایجاد یک شراکت موفق خواهیم پرداختشراکت

 های شراکت در صادرات و وارداتچالش
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های مختلفی هم همراه است. شراکت در صادرات و واردات، با وجود مزایای زیادی که دارد، با چالش

تا مسائل اقتصادی و سیاسی گسترده باشند. بیایید  های فرهنگیتوانند از تفاوتها میاین چالش

 :های شراکت در صادرات و واردات نگاهی بیندازیمترین چالشبه برخی از مهم

 های مختلف های ارتباطی بین فرهنگها، باورها و شیوهتفاوت در ارزش :اختلافات فرهنگی

 .تواند منجر به سوءتفاهم و مشکلات در همکاری شودمی

 تواند ارتباط موثر را با مشکل مواجه کند و به تاخیر در عدم تسلط بر زبان یکدیگر می :اختلافات زبانی

 .گیری یا شکست پروژه منجر شودتصمیم

 های حقوقی را تفاوت قوانین تجاری در کشورهای مختلف، پیچیدگی :اختلافات قانونی و مقرراتی

 .سازدوری میافزایش داده و نیاز به مشاوره حقوقی را ضر 

 گیری و حل تفاوت در نظرات درباره سهم سود و زیان، تصمیم :اختلافات در مدیریت و کنترل

 .تواند به ایجاد تنش در شراکت منجر شوداختلافات می

 ها و تغییرات در قوانین تجاری ها، جنگنوسانات نرخ ارز، تحریم :های سیاسی و اقتصادیریسک

 .توانند بر موفقیت شراکت تاثیر گذار باشندمی

ای، های مختلف، استفاده از مترجمین حرفهها، شناخت عمیق از فرهنگبرای غلبه بر این چالش

 .مهم است های احتمالی بسیارمشاوره حقوقی، تدوین قراردادهای شفاف و مدیریت ریسک

 راهکارهای ایجاد یک شراکت موفق

ریزی دقیق، ارتباط موثر و اعتماد متقابل است. در ادامه به ایجاد یک شراکت موفق نیازمند برنامه

کنند تا یک شراکت موفق داشته باشید، اشاره ترین راهکارهایی که به شما کمک میبرخی از مهم

 :کنیممی
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 انتخاب شریک مناسب _

 ها و اطمینان حاصل کنید که اهداف، ارزش :های شریکها و تواناییداف، ارزشارزیابی اه

 .های شما همسو باشدهای شریک شما با اهداف و ارزشتوانایی

 قبل از شروع همکاری، به طور کامل سابقه و اعتبار شریک خود را  :بررسی سابقه و اعتبار شریک

 .بررسی کنید

 تدوین قرارداد شراکت جامع _

 به طور دقیق مشخص کنید که هر یک از شرکا چه  :کردن حقوق و وظایف هر یک از شرکا مشخص

 .وکار دارندهایی دارند و چه سهمی در سود و زیان کسبمسئولیت

 یک فرمول مشخص برای تقسیم سود و زیان بین شرکا تعیین  :تعیین نحوه تقسیم سود و زیان

 .کنید

 های حل اختلاف را مشخص کنید تا در صورت بروز اکت، روشدر قرارداد شر  :بینی حل اختلافاتپیش

 .آمیز آن را حل کنیداختلاف، بتوانید به سرعت و به صورت مسالمت

 برقراری ارتباط موثر _

 های ارتباطی مشخصی برای برقراری ارتباط با شریک کانال :های ارتباطی شفاف و منظمایجاد کانال

 .هم در ارتباط باشیدخود ایجاد کنید و به طور مرتب با 

 هر گونه مشکلی را به سرعت شناسایی و حل کنید تا از بزرگ  :حل مشکلات به صورت زودهنگام

 .شدن آن جلوگیری شود

 ساختن اعتماد متقابل _
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 های اصلی هر شراکتی صداقت، شفافیت و احترام متقابل، پایه :صداقت، شفافیت و احترام متقابل

 .هستند

 محیطی ایجاد کنید که در آن همه اعضای تیم به طور  :افزاییایجاد یک فرهنگ همکاری و هم

 .مشترک برای رسیدن به اهداف تلاش کنند

 مدیریت ریسک _

 های احتمالی را شناسایی کرده و میزان تاثیر تمام ریسک :های احتمالیشناسایی و ارزیابی ریسک

 .بی کنیدوکار ارزیاها را بر کسبهر یک از آن

 ای برای مدیریت آن تدوین کنیدها، برنامهبرای هر یک از ریسک :های مدیریت ریسکتدوین برنامه. 

توانید شراکتی موفق و پایدار ایجاد کنید. ، میگروه اقیانوس آبی با رعایت این نکات از این مقاله از

پذیری و همکاری که موفقیت در هر شراکتی نیازمند تلاش مستمر، انعطافبه یاد داشته باشید 

 .همه طرفین است

در قرارداد شراکت در صادرات و واردات چه بندهایی وجود 
 دارد؟

قرارداد شراکت در صادرات و واردات، یک سند حقوقی مهم است که شرایط همکاری بین دو یا 

فین ای تنظیم شود که از منافع همه طر کند. این قرارداد باید به گونهچند شرکت را مشخص می

 .محافظت کرده و در صورت بروز اختلاف، راهکاری برای حل آن ارائه دهد

 :بندهای اصلی یک قرارداد شراکت در صادرات و واردات معمولاً شامل موارد زیر هستند

 نام کامل، آدرس، شماره ثبت شرکت و اطلاعات تماس هر یک از شرکا :اطلاعات طرفین قرارداد. 
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 مشخص کردن هدف از انعقاد قرارداد، مانند صادرات یا واردات چه به طور واضح  :هدف قرارداد

 .محصولاتی، به کدام کشورها و با چه حجم

 تعیین سهم هر یک از شرکا در سرمایه اولیه، سود و زیان شرکت :الشرکهسهم. 

 مشخص کردن کالا یا خدماتی که قرار است خرید و فروش شود، مشخصات فنی  :موضوع قرارداد

 .کالا، برند و سایر جزئیات مرتبط

 های هر یک از شرکا، مانند تامین مالی، تولید، بازاریابی، تعیین وظایف و مسئولیت :تعهدات طرفین

 . …فروش و

 ا فسخ آنتعیین مدت زمان اعتبار قرارداد و شرایط تمدید ی :مدت قرارداد. 

 گیری و حل اختلافاتتعیین ساختار مدیریتی شرکت، نحوه تصمیم :نحوه اداره شرکت. 

 تواند قرارداد را فسخ ها، هر یک از طرفین میشرایط فسخ قرارداد: شرایطی که در صورت وقوع آن

 .کند

 ی یا مراجعه های حل اختلاف در صورت بروز اختلاف بین طرفین، مانند داور تعیین روش :حل اختلافات

 .به دادگاه

 تعیین نحوه استخدام، حقوق و مزایای کارکنان و مسئولیت هر یک از شرکا در  :نیروهای انسانی

 .این زمینه

 نحوه پرداخت مالیات و عوارض و مسئولیت هر یک از شرکا در این زمینه :مالیات و عوارض. 

 که باعث توقف یا تعلیق … عی وتعیین رویدادهایی مانند جنگ، بلایای طبی :شرایط فورس ماژور

 .شونداجرای قرارداد می

 تعهد طرفین به حفظ اطلاعات محرمانه یکدیگر :محرمانگی. 

 تعیین قوانین حاکم بر قرارداد و دادگاهی که در صورت بروز  :قانون حاکم و مرجع حل اختلاف

 .اختلاف صلاحیت رسیدگی خواهد داشت
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 .دیسر بزن  اقیانوس آبیما، حتما به  یهامقاله  ریسا دهمشاه یبرا

 :نکات مهم در تنظیم قرارداد شراکت _

 بهتر است برای تنظیم قرارداد شراکت با یک وکیل متخصص در امور تجاری مشورت  :شاوره با وکیلم

 .کنید تا از لحاظ حقوقی کامل باشد

 تمام بندهای قرارداد باید به صورت شفاف و دقیق نوشته شود تا از بروز هرگونه  :شفافیت و دقت

 .سوء تفاهم جلوگیری شود

 نکه شرایط بازار ممکن است تغییر کند، بهتر است در قرارداد بندهایی با توجه به ای :پذیریانعطاف

 .پذیری در نظر گرفته شودبرای انعطاف

 تواند در آینده اهمیت به کوچکترین جزئیات قرارداد توجه کنید، زیرا هر بند می :توجه به جزئیات

 .زیادی داشته باشد

 گیرینتیجه

الملل، همچون یک پل مطالعه کردیم که، شراکت در تجارت بین مجله اقیانوس آبی در این مقاله از

دهد تا به اهداف بزرگتری ها اجازه میها را به یکدیگر متصل کرده و به آنارتباطی است که شرکت

ها امکان دسترسی به منابع بیشتر، بازارهای جدید و ها نه تنها به شرکتدست یابند. این همکاری

دهند. با توجه به وکار را نیز کاهش میهای کسبدهند، بلکه ریسکهای نوین را میفناوری

 .اندهای استراتژیک به یک ضرورت تبدیل شدهپیچیدگی روزافزون بازارهای جهانی، شراکت

های دیجیتال، رسد. با پیشرفت فناوریهای تجاری، بسیار امیدوارکننده به نظر میآینده شراکت

اری خواهیم بود. هوش مصنوعی، بلاکچین و اینترنت اشیا شاهد ظهور اشکال جدیدی از همک

تر و کارآمدتری کمک کنند. همچنین، توجه روزافزون به های پیچیدهتوانند به ایجاد شراکتمی
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 .دیسر بزن  اقیانوس آبیما، حتما به  یهامقاله  ریسا دهمشاه یبرا

ها با تمرکز بر این موضوعات شکل پایداری و مسئولیت اجتماعی، باعث خواهد شد که شراکت

 .بگیرند

 سوالات متداول

قیت یک شراکت در صادرات و واردات مؤثر چه عواملی در موف .1
 هستند؟

پذیری در برابر اعتماد متقابل، اهداف مشترک، ارتباط موثر، تقسیم کار منصفانه، و انعطاف

 .ترین عوامل موفقیت یک شراکت تجاری هستندتغییرات، از مهم

 توان یک شریک مناسب برای صادرات و واردات پیدا کرد؟چگونه می .2

یک مناسب، باید به دنبال افرادی با تجربه، دانش و شبکه ارتباطی قوی در برای یافتن شر 

ها و اهداف شریک حوزه صادرات و واردات باشید. همچنین، بررسی سابقه کاری، ارزش

 .بالقوه، بسیار مهم است

 چه مواردی باید در قرارداد شراکت در نظر گرفته شود؟ .3

لشرکه، وظایف هر یک از شرکا، نحوه تقسیم ادر قرارداد شراکت باید مواردی مانند سهم

سود و زیان، مدت قرارداد، شرایط فسخ قرارداد و روش حل اختلافات به طور دقیق مشخص 

 .شود
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