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ش�اکت در مغا�ه، نوعی همکاری تجاری است که در آن دو یا چند نفر با مشا�کت س�مایه، تخصص 

دیگر توافق های دیگر، به منظور ادا�ه یک کسب و کار مشت�ک، از جمله مغا�ه، با یکیا دا�ایی

نمایند. در این نوع همکاری، ط�فین به صو�ت مشت�ک در سود و زیان کسب و کار سهیم بوده می

 .گی�ندو مسئولیت ادا�ه آن �ا به عهده می

تنظیم یک ق�ا�داد ش�اکت مغا�ه کتبی، به عنوان یک سند حقوقی معتبر، از اهمیت بالایی ب�خو�دار 

حقوق و تکالیف هر یک از ش�کا، به عنوان یک اب�ار  است. این ق�ا�داد، ضمن مشخص نمودن

نماید. وجود یک ق�ا�داد قد�تمند ب�ای پیشگیری و حل و فصل اختلافات احتمالی در آینده عمل می

شفاف و جامع، به ایجاد اعتماد بین ش�کا کمک ک�ده و از بروز سوء تفاهمات و اختلافات مالی 

 .نمایدجلوگیری می

، ا�ائه یک دیدگاه جامع و تخصصی دربا�ه ق�ا�داد ش�اکت در مجله اقیانوس آبی هدف این مقاله از

مغا�ه است. در این مقاله، به بر�سی ابعاد مختلف ق�ا�داد مشا�کت در مغا�ه، از جمله م�ایا و معایب 

لیدی در تنظیم این نوع ق�ا�داد پ�داخته آن، ش�ایط مهم یک ق�ا�داد ش�اکت موفق، و نکات ک

 .خواهد شد

 م�ایا و معایب ش�اکت مغا�ه

ش�اکت در مغا�ه، همچون هر شکل دیگری از همکاری تجاری، دا�ای جوانب مثبت و منفی است که 

 .در ادامه به بر�سی مفصل آنها خواهیم پ�داخت

 م�ایای ق�ا�داد ش�اکت مغا�ه-
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های مالی ناشی از ادا�ه کسب و کار بین چندین نفر در ش�اکت، ریسک :های مالیتقسیم ریسک •

شود. این امر باعث کاهش بار مالی بر دوش هر یک از ش�کا شده و امنیت مالی بیشتری تقسیم می

 .آو�د�ا ب�ای آنها ف�اهم می

و کار به  اندازی و توسعه کسببا مشا�کت چندین نفر، س�مایه مو�د نیاز ب�ای �اه :اف�ایش س�مایه •

گذاری در تجهی�ات، با�اریابی و سایر موا�د یابد. این امر امکان س�مایهطور قابل توجهی اف�ایش می

 .آو�دضروری ب�ای �شد کسب و کار �ا ف�اهم می

های متفاوتی ها و مها�تهر یک از ش�کا معمو� دا�ای تخصص :های مختلفمندی از تخصصبه�ه •

وری و نوآوری تواند به بهبود عملک�د کسب و کار، اف�ایش به�همیها هستند. ت�کیب این تخصص

 .در محصولات و خدمات منجر شود

با مشا�کت با اف�اد مختلف، شبکه ا�تباطی کسب و کار گست�ش یافته و  :گست�ش شبکه ا�تباطی •

 .شودهای جدیدی ب�ای ایجاد همکاری و توسعه با�ار ایجاد میف�صت

 غا�همعایب ق�ا�داد ش�اکت م-

تواند منجر به بروز های مدیریتی میها، اهداف و سبکتفاوت در دیدگاه :احتمال بروز اختلافات •

تواند به تضعیف کسب اختلافات بین ش�کا شود. این اختلافات در صو�ت عدم مدیریت صحیح، می

 .و کار و حتی انحلال آن بیانجامد

شوند ها معمو� به صو�ت جمعی اتخاذ میگیریدر ش�اکت، تصمیم :گیریکند شدن ف�ایند تصمیم •

تواند در ش�ایطی که نیاز به گیری �ا کندتر کند. این امر میکه ممکن است ف�ایند تصمیم

 .گیری سریع وجود دا�د، به ضرر کسب و کار تمام شودتصمیم
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ین چندین نفر تقسیم در ش�اکت، سود کسب و کار ب :تقسیم سود کمتر نسبت به کار انف�ادی •

شود. در نتیجه، سهم هر یک از ش�کا از سود کل کمتر از حالتی خواهد بود که کسب و کار به می

 .صو�ت انف�ادی ادا�ه شود

 ط مهم در ق�ا�داد ش�اکت مغا�هش�ای

ف�م ش�اکت در مغا�ه، سندی حقوقی است که به منظور تنظیم روابط بین ش�کا و تعیین حقوق و 

شود. این ق�ا�داد باید به صو�ت دقیق و شفاف تمامی جوانب تکالیف هر یک از آنها تدوین می

جلوگیری شود. در ادامه به  ش�اکت �ا پوشش دهد تا از بروز اختلافات و سوء تفاهمات در آینده

 :پ�دازیمترین ش�ایط ش�اکت در مغا�ه، میبر�سی ب�خی از مهم

 سهم هر شریک در س�مایه-

کنند، باید به صو�ت ای که هر یک از ش�کا به کسب و کار وا�د میمی�ان س�مایه اولیه :س�مایه اولیه •

 .دقیق و عددی در ق�ا�داد مشخص شود

توانند های دیگر مانند اموال، تجهی�ات یا تخصص نیز میایه نقدی، دا�اییعلاوه بر س�م :نوع س�مایه •

 .به عنوان س�مایه در نظر گ�فته شوند و سهم هر شریک از آنها تعیین شود

گذاری نسبت سهام هر یک از ش�کا در س�مایه کل، بر اساس می�ان س�مایه :تعیین نسبت سهام •

شود. این نسبت، مبنایی ب�ای تقسیم سود و زیان یاولیه و سایر توافقات بین ط�فین تعیین م

 .خواهد بود

 سهم هر شریک در سود و زیان-

سود حاصل از کسب و کار، بر اساس نسبت سهام هر یک از ش�کا تقسیم  :نسبت تقسیم سود •

 .شود. مگر اینکه در ق�ا�داد توافق دیگری صو�ت گ�فته باشدمی
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 .شودیز بر اساس نسبت سهام بین ش�کا تقسیم میدر صو�ت بروز زیان، زیان ن :تقسیم زیان •

روش محاسبه سود و زیان باید به صو�ت شفاف در ق�ا�داد مشخص  :روش محاسبه سود و زیان •

 .شود

 های هر شریکوظایف و مسئولیت-

های هر یک از ش�کا در ادا�ه کسب و کار باید به صو�ت دقیق و وظایف و مسئولیت :تقسیم وظایف •

تواند بر اساس تخصص، تجربه یا توافق اد مشخص شود. این تقسیم وظایف میروشن در ق�ا�د

 .بین ط�فین صو�ت گی�د

مسئولیت مدنی هر یک از ش�کا در قبال خسا�ات وا�ده به اشخاص ثالث باید در  :مسئولیت مدنی •

 .ق�ا�داد مشخص شود

 مدت �مان ق�ا�داد-

�مان مشخصی منعقد شود یا به صو�ت تواند ب�ای مدتق�ا�داد ش�اکت می :�مان مشخصمدت •

 .نامحدود باشد

�مان مشخصی منعقد شده باشد، ش�ایط تمدید آن در صو�تی که ق�ا�داد ب�ای مدت :ش�ایط تمدید •

 .باید در ق�ا�داد ذکر شود

 ش�ایط خروج از ش�اکت-

ختیاری از ش�اکت باید در ق�ا�داد مشخص ش�ایط خروج هر یک از ش�کا به صو�ت ا :خروج اختیاری •

 .شود

ش�ایط خروج اجباری یک شریک از ش�اکت (به عنوان مثال در صو�ت فوت یا  :خروج اجباری •

 .بینی شودو�شکستگی) باید در ق�ا�داد پیش
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شود و نحوه پ�داخت نحوه محاسبه ار�ش سهام شریکی که از ش�اکت خارج می :تاثیر خروج بر سهام •

 .اید در ق�ا�داد مشخص شودآن به وی ب

 حل اختلافات-

بینی شود. مکانی�می ب�ای حل اختلاف در ش�اکت مغا�ه باید در ق�ا�داد پیش :مکانی�م حل اختلاف •

 .تواند شامل مذاک�ه، داوری یا م�اجعه به م�اجع قضایی باشداین مکانی�م می

های ناشی از حل اختلافات باید در ق�ا�داد مشخص نحوه پ�داخت هزینه :های حل اختلافهزینه •

 .شود

در پایین یک عکس از نمونه ق�ا�داد ش�اکت بین دو نفر در مغا�ه آو�ده شده است تا بیشتر با 

 :جزییات این نوع ق�ا�داد آشنا شوید

شود ب�ای تنظیم یک ق�ا�داد تنظیم ق�ا�داد مشا�کت در مغا�ه، امری تخصصی است و توصیه می

اقیانوس آبی با دکتر داوود  وبینار هنر ش�اکت جامع و دقیق، از مشاو�ه حقوقی استفاده شود. در

توانید اطلاعات ار�شمندی در مو�د احمدی، به طور مفصل به این موضوع پ�داخته شده و شما می

 .چگونگی تنظیم یک ق�ا�داد ش�اکت موفق کسب کنید

 نکات کلیدی در تنظیم ق�ا�داد ش�اکت

کند، بلکه از وکار شما کمک میتنظیم یک ق�ا�داد ش�اکت مغا�ه موفق، نه تنها به موفقیت کسب

ترین کند. در این بخش، به ب�خی از مهمبروز مشکلات و اختلافات احتمالی در آینده جلوگیری می

 :پ�دازیمنکاتی که باید هنگام تنظیم ق�ا�داد ش�اکت مد نظر ق�ار دهید، می
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 وکیل متخصص مشاو�ه با .۱

 یتجار  یمتخصص در حو�ه ق�ا�دادها لیوک کیه�گونه ق�ا�داد ش�اکت، بهتر است با  یقبل از امضا

و  دیر یق�ا�داد �ا در نظر بگ یبه شما کمک کند تا تمام جوانب حقوق تواندیم لی. وکدیمشو�ت کن

 استه�گونه ق�ا�داد ش�اکت، بهتر  ی. قبل از امضادیشکل ممکن دفاع کن نیاز حقوق خود به بهتر 

 . دیمشو�ت کن یتجار  یمتخصص در حو�ه ق�ا�دادها لیوک کیبا 

 استفاده از زبان ساده و روشن .۲

�ه باید به زبانی ساده و روشن نوشته شود تا هر دو ط�ف بتوانند به �احتی آن ق�ا�داد ش�اکت مغا

�ا د�ک کنند. از استفاده از اصطلاحات پیچیده حقوقی که ممکن است ب�ای ط�فین غی�قابل فهم 

 .باشد، خودداری کنید

 پوشش دادن تمام ج�ئیات مهم .۳

، مانند سهم هر شریک در س�مایه و سود، ش�اکت در کسب و کار تمام ج�ئیات مهم مربوط به

های هر یک، ش�ایط خروج از ش�اکت و نحوه حل اختلافات، باید به طور کامل و وظایف و مسئولیت

 .کندفات در آینده جلوگیری میدقیق در ق�ا�داد ذکر شود. این کار از بروز ابهامات و اختلا

 ثبت ق�ا�داد در دفاتر اسناد �سمی .۴

اف�اید. همچنین، ثبت ق�ا�داد ش�اکت مغا�ه در دفاتر اسناد �سمی، به اعتبار و ار�ش قانونی آن می

 .تواند به شما در اثبات حقایق کمک کنددر صو�ت بروز ه�گونه اختلاف، داشتن یک سند �سمی می

 ریک مناسب ب�ای مغا�هچگونگی یافتن ش
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بهترین نوع  وکار مغا�ه، گامی مهم در جهت موفقیت و داشتنیافتن یک شریک مناسب ب�ای کسب

 :ئه شده استاست. در زیر چند �اهکار ب�ای پیدا ک�دن شریک مناسب ا�ا ش�اکت

های آنلاین، ف�صت هایی مانند دیوار، شیپور و سایر پلتف�مسایت :های آنلاینآگهی در پلتف�م •

توانید آگهی خود �ا خوبی ب�ای انتشار آگهی و یافتن شریک هستند. ب�ای ش�اکت مغا�ه دیوار، می

های مو�د نیاز شریک و سایر وکار، س�مایه مو�د نیاز، مها�تبا ج�ئیات کامل، از جمله نوع کسب

 .کنید اطلاعات م�تبط، منتشر

های اجتماعی مانند لینکدین، اینستاگ�ام و فیسبوک ب�ای استفاده از شبکه :های اجتماعیشبکه •

وکار خود، آگهی ها و صفحات م�تبط با کسبتوانید در گروهیافتن شریک، روشی موثر است. می

 .منتشر ک�ده یا با اف�اد م�تبط ا�تباط ب�ق�ار کنید

شناسید. از وقات، بهترین شریک، کسی است که شما او �ا میگاهی ا :مع�فی دوستان و آشنایان •

دوستان، آشنایان و همکا�ان خود بخواهید تا در صو�ت آشنایی با اف�اد مناسب، شما �ا مع�فی 

 .کنند

ها، وکار، مانند نمایشگاهش�کت در رویدادهای م�تبط با کسب :وکاررویدادهای م�تبط با کسب •

صت خوبی ب�ای ب�ق�اری ا�تباط با اف�اد فعال در این حو�ه و یافتن شریک ها، ف� ها و کا�گاهکنف�انس

 .است

یکی از عواملی که در یافتن شریک مناسب ب�ای مغا�ه باید در  :در نظر گ�فتن تیپ شخصیتی شریک •

نظر بگیریم، تیپ شخصیتی است که روی موفقیت و یا شکست ش�اکت تاثی�گذار است. به عنوان 

ف�دی ب�ای ش�اکت مناسب است که به کا�های عملی علاقه istp تیپ شخصیتی بامثال ب�ای یک ف�د 

 .گیری کندداشته باشد، اهل تحلیل و حل مسئله باشد و بتواند در ش�ایط مختلف با آ�امش تصمیم

 خرید مغا�ه به صو�ت ش�اکتیملاحظات هنگام 
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 :هنگام خرید مغا�ه به صو�ت ش�اکتی، باید به نکات زیر توجه کنید

تان قبل از شروع ش�اکت، اطمینان حاصل کنید که شما و شریک :توافق بر روی اهداف مشت�ک •

 .وکار، دیدگاه یکسانی داریداهداف مشت�کی دارید و در مو�د آینده کسب

های مکمل باشند تا بتوانند ها و تخصصهر یک از ش�کا باید دا�ای مها�ت :هاها و مها�تتخصص •

 .وکار کمک کنندبه موفقیت کسب

می�ان س�مایه هر یک از ش�کا باید به صو�ت مشخص تعیین شود و نسبت سهام هر نفر بر  :س�مایه •

 .گذاری تعیین گ�دداساس می�ان س�مایه

از ش�کا باید به طور واضح تعریف شود تا از بروز های هر یک وظایف و مسئولیت :تقسیم وظایف •

 .اختلافات جلوگیری شود

وکار، از جمله اهداف بلندمدت، ریزی دقیق ب�ای آینده کسبیک ب�نامه :ریزی ب�ای آیندهب�نامه •

 .ها، بسیار مهم استهای �شد و چگونگی مقابله با چالشاست�اتژی

د، بهتر است با یک وکیل متخصص مشو�ت کنید تا از قبل از امضای ه�گونه ق�ا�دا :مشاو�ه حقوقی •

 .حقوق خود به خوبی دفاع کنید

 گیریبندی و نتیجهجمع

طور که در طول این مقاله بر�سی ک�دیم، ق�ا�داد ش�اکت مغا�ه، سندی حیاتی ب�ای هر همان

شود. این ق�ا�داد نه تنها حقوق و وظایف هر یک وکاری است که به صو�ت مشت�ک ادا�ه میکسب

کند. یک وکار عمل میکند، بلکه به عنوان یک نقشه �اه ب�ای موفقیت کسباز ش�کا �ا مشخص می

تواند از بروز اختلافات و سوءتفاهمات بین ش�کا جلوگیری ک�ده و به شما داد ش�اکت خوب، میق�ا� 

 .کمک کند تا بر روی اهداف مشت�ک خود تم�کز کنید
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 .دیسر بزن  انوس آبیاقیما، حتما به  يهامقاله  ریسا دهمشاه يبرا

اندازی کنیم نیز یکی از خواهیم به صو�ت ش�اکتی �اهوکاری که میالبته باید گفت که نوع کسب

ش�اکت با طلا  ن مثال، سود، زیان و اهدافعوامل مهم در موفقیت ش�اکت است. به عنوا

کام� متفاوت است. بناب�این، قبل از شروع هر ش�اکتی باید به  �نانه ش�اکت در آ�ایشگاه با فروشی

 .های خاص آن �ا در نظر گ�فتوکار و وی�گیدقت نوع کسب

وکار شما ف�اهم کند. با این حال، نظیری �ا ب�ای �شد و توسعه کسبهای بیتواند ف�صتش�اکت می

نتخاب شریک مناسب و تنظیم یک ق�ا�داد ریزی دقیق، اب�ای موفقیت در ش�اکت، نیاز به ب�نامه

، گامی مهم در جهت �سیدن به اقیانوس آبی ش�اکت قوی دارید. ش�کت در وبینار هنر ش�اکت

 .موفقیت در ش�اکت است

 سوالات متداول

 آیا ش�اکت مغا�ه در ته�ان ش�ایط خاصی دا�د؟ .١

مغا�ه در ته�ان، به طور کلی مشابه سایر شه�ها است. با این حال، ش�ایط ق�ا�داد ش�اکت 

های ج�ئی وجود داشته باشد. به دلیل �قابت بیشتر در با�ار ته�ان، ممکن است ب�خی تفاوت

های اجا�ه مغا�ه در ته�ان معمو� بالاتر است و پیدا ک�دن موقعیت به عنوان مثال، هزینه

انگی�تر باشد. همچنین، قوانین و مقر�ات شه�داری ب� مکانی مناسب، ممکن است چالش

 .ته�ان ممکن است با سایر شه�ها متفاوت باشد

 چه موا�دی باید در ق�ا�داد ش�اکت مغا�ه ذکر شود؟ .٢

سهم هر شریک در س�مایه، سود و زیان، وظایف هر شریک، مدت ق�ا�داد، ش�ایط خروج و 

 .در ق�ا�داد ذکر شوند نحوه حل اختلافات از جمله موا�دی هستند که باید
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 .دیسر بزن  انوس آبیاقیما، حتما به  يهامقاله  ریسا دهمشاه يبرا

 چگونه شریک مناسب ب�ای ق�ا�داد ش�اکت مغا�ه پیدا کنیم؟ .٣

های اجتماعی، مع�فی دوستان و ش�کت در های آنلاین، شبکهاز طریق آگهی در پلتف�م

 .توان شریک مناسب پیدا ک�درویدادهای م�تبط می

 س�مایه ق�ا�داد ش�اکت در �اه اندازی مغا�ه و فروشگاه چقدر است؟ .٤

س�مایه مو�د نیاز ب�ای �اه اندازی یک مغا�ه یا فروشگاه به عوامل مختلفی مثل اندا�ه مغا�ه، 

فروشید، موقعیت مکانی، هزینه اجا�ه، دکو�اسیون و تجهی�ات نوع کالاهایی که می

ها تعیین ک�د. ب�ای تخمین توان یک �قم دقیق ب�ای همه مغا�هبستگی دا�د. بناب�این، نمی

وکار دقیق تهیه کنید و با کا�شناسان مالی ها، بهتر است یک طرح کسبنهتر هزیدقیق

 .مشو�ت کنید
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