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 ؟ه اید چه روش هایی را امتحان کرد شافزایش فرو برای

 .آن وابسته است شفرو قسمت عمده شکست یا پیروزی هر کسب و کاری به 

 ! خوابدی کارها میهمه اگر فروشی نباشد،
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 :دموفقیت دست یاب به شفرو وقتی 

 ،دسفارش ها سرازیر می شون 

 ،دستگاه ها به کار می افتند 

 ،محصولات بارگیری می شوند

 :فاکتور ها صادر شده و در نهایت

 .حساب بانکی پر می شود 
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 :سوال اصلی اینجا است

 آیا از همه روش های بهبود فروش استفاده می کنید؟ 
 !تکنیک بهبود فروش به این سوال پاسخ می دهد ۱۰۰+۱چک لیست 

تکنیک، بعضی را انجام داده اید، بعضی ها را می دانید ولی اجرا نمی کنید و بعضی   101شاید از این 

 !ها را نمی دانید

چندین  ریزی، فروش خود را این چک لیست به شما کمک می کند تا با تعیین اولویت ها و برنامه

 .کنید برابر 

 .برای فروش بیشتر به دنبال معجزه نباشید 

 .درصد افزایش دهید  ۱۰۰۰ن تکنیک ها فروش خود را تا با انجام ای

و پیاده سازی این راهکارها،   ”تکنیک بهبود فروش ۱۰۱چک لیست “ شما می توانید با دانلود رایگان

 .خود باشید خالق معجزه

 ش تکنیک بهبود فرو 101دانلود چک لیست  
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ممکن است در اولین نگاه اینگونه به نظر شما برسند که برخی از این تکنیک ها برای کسب و کار شما  

کاربردی نیست. مراقب باشید بلافاصله برای خود مانع ذهنی ایجاد نکنید. به این فکر کنید که چگونه  

 . می توانید آنها را با کسب و کار خود تطبیق دهید

ها و شرکت ها، به شکل های مختلف قابلیت اجرا دارد.  کسب و کارهرکدام از این روش ها برای 

فراموش نکنید تکنیک های ذکر شده به صورت کلی بوده و هر فرد باید متناسب با ویژگی های کسب و  

کار خود از قبیل داشته ها و نداشته های کسب و کار، مخاطبان و بازار هدف خود آن ها را بومی سازی  

 نماید.
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 ؟درباره این چک لیست چه میگویند  ین تکنیک ها را در کسب و کارشان پیاده سازی کرده اند،کسانی که ا

به سختی کار می کردم، فروش اندکی داشتم و واقعا خسته شده بودم، این   من گالری جواهرات دارم،

برابر کنم. کارآیی این چک لیست در ذهن   ۸ماه  ۱۱چک لیست به من کمک کرد فروشم را در کمتر از  

 .نمی گنجد

 

 یکیمیا رحیم

 گالری جواهرات

راهکارهایی که برادران احمدی ارائه کرده اند کاملا اجرایی و کم هزینه هستند. توصیه میکنم هرچه  

کسب و کار شما خیلی بیشتر از   سریعتر این راهکارها را اجرا کنید تا نتایج فوق العاده آن را ببینید،

 .میکنید می تواند درآمد داشته باشد آنچه که فکر 
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 ر محمد دهقان پو

 بازرگانی آنلاین پارچه مبلی و پرده

ر اگر به عنوان لیست کارهایی که باید انجام دهید نگاه کنید، برای شما  خیلی کوتاه: فوق العاده است، د

 .یک نقشه گنج! نقشه ای که آرزو میکنید کاش زودتر آن را پیدا میکردم یک نقشه راه است،
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 یای سلطانآق

 فروشگاه پوشاک 

قبل از این فکر میکردم تمام کارهایی که باید را انجام داده ام. هر روز منتظر نابودی کامل کسب و کارم  

بودم و دلیل این موضوع را نابسامانی شرایط اقتصادی میدانستم، تا به طور اتفاقی با مجموعه  

من یادآوری کرد که فراموش کرده بودم  اقیانوس آبی آشنا شدم. این چک لیست روش هایی را به 

انجام بدهم، راهکارهای جدیدی به من نشان داد که باعث شد فروش ماهیانه ام از فروش یک سال  

 .قبل بیشتر باشد
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 یمهرداد فتح

 پخش کالای پزشکی و لوازم بهداشتی
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 امتیاز بدهید 
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